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Christian von Jarten :

PROFITIEREN

er Hamburger Immobilienmarkt hat sich in den letzten Jahren stark gewandelt. Wah-

rend einige Marktteilnehmer vor Herausforderungen standen, konnten sich ande-
re durch Weitsicht und strategische Entscheidungen erfolgreich weiterentwickeln.
Christian von Jarten zahlt zu den Experten, die es geschafft haben, sich nicht nur anzupassen,
sondern aktiv von den Veranderungen zu profitieren. In diesem Gesprach erklart er, welche
Faktoren Hamburg weiterhin zu einem der stabilsten und attraktivsten Immohilienstandor-
te Deutschlands machen - und wie sich Investoren und Makler auf die Zukunft vorbereiten

kénnen.

Withrend der Markt stetig im Wandel ist, haben Sie es ge-
schafft, neue Chancen zu nutzen und erfolgreich zu blei-

ben. Welche Strategien waren fiir Sie dabei entscheidend?

CHRISTIAN VON JARTEN U dauerhzft erfolgreich
zZU sein, setzen mein Team und ich auf eine
Strategie, die sich an den Veranderungen des
Marktes arientiert und gleichzeitig Stahilitat und
Kontinuitat bietet. Zentraler Bestandteil unseres
Ansatzes ist es, stets nah am Kunden zu sein
und dessen Bedurfnisse sehr genau zu kennen.
Unsere Kunden schatzen dabel insbesondere
die personliche und individuelle Beratung sowie
unsere detalllierten Kenntnisse des regicnalen
Imrmebilienmarktes.

Zudem ist es uns wichtig, Markttrends frinhzeitig
Zu erkennen und gezielt darauf zu reagieren. Da-
flr investieren wir kontinuierlich in Research und
neueg, kundennahe Technalogien, um beispiels-
weise innovative digitale Marketingstrategien so-
wie moderne Vermarktungskonzepte umzuset-
zen. Ein weiterer entscheidender Erfolgsfaktor ist
sicherlich unsere langiahrige Erfahrungin einigen
der grofiten Immobilienunternehmen der Welt
- und auch unser weit verzweligtes, organisch
gewachsenes Netzwerk. Wir pflegen seit Jahren
intensive Kontakte zu Bautragern, Architekten
und anderen Experten, damit wir unserem Kun-
denkreis stets exklusive Angebote und besande-
re Immobilien prasentieren konnen. All das tragt
dazu bei, dass wir auch in einem sich standig
wandelnden, zeitweise senr nerausfordernden
Marktumfeld erfolgreich bleiben.

Wie haben sich die Anforderungen und Erwartungen der
Kdufer und Verkdufer in Hamburg in den letzten Jahren
verdndert? Weiche Kriterien spielen heute eine grifere

Rolle als noch vor wenigen Jahren?

CHRISTIAN VON JARTEN Die Anforderungen sowohl
der Kaufer als auch der Verkaufer haben sich in
den letzten Jahren spirbar gewandelt. Kaufer im
Premiumsegment erwartan heute nicht nur eine
erstklassige Lage und hochwertige Ausstattung,
sondern legen groffen Wert auf Skologische
Aspekte, Energieeffizienz und Nachhaltigkeit.
Immaobilien scllen zukunftsfahig sein und még-
lichst geringe Betriebskosten verursachen. Auch
flexible Raumkonzepte und smarte Technologi-
en gewinnen immer mehr an Bedeutung.

Verkdufer wiederum erwarten zunehmeand eine
hochprofessionelle Vermarktung, die weit Uber
traditionelle Methoden hinausgeht. Sie wiin-
schen sich transparente Kommunikation, mal3-
geschneiderte Beratungsangebote sowie detail-
lierte Marktanalysen, um sicherzustellen, dass
ihre Immobilie bestmbglich platziert wird.

Generell lasst sich sagen, dass sowoh| Kaufer als
auch Verkauter heute wesentlichinforniierter sind
und héthere Anspriiche an Beratung, Service und
Transparenz stellen, als dies noch vor einigen Jah-
ren der Fall war. In Zeiten der Niedrigzinsphasen
haben sich Opjekte wesentlich einfacher ver-
kauft. Heutzutage wird deutlich menr auf Fakto-
ren wie Ausstattungsmerkmale und Nachhaltig-
keit geachtet. Das hohe Qualitatshewusstsein auf
Kauferseite berdhrt auch die Prasentation der

Objekte. Diese sollte hesser denn je sicherstellen,
dass sich Objekte vom Markt abheben. Vor allem
in recht gesattigten Umfeldern kann das ein ent-
scheidender Erfolgsfaktor sein.

MalRgeblich ist natirlich auch die Qualitat und
Erfahrung des Personals. Gerade im anspruchs-
vollen Markturnfeld sind Makler gefragt, die mit
fundiertermn Wissen Uberzeugen, flexibel auf in-
dividuelle Bedrfnisse eingehen und stets bereit
sind, fir inre Kunden die Extrameile zu gehen.

Flexibilitat und innovative Konzepte sind essenziell fiir
den Erfolg auf dem Immobilienmarkt. Wie passen Sie
sich an neue Marktgegebenheiten an, um Thren Kunden

weiterhin bestmaglichen Service zu bieten?

CHRISTIAN VON JARTEN Um dauerhaft flexibel
und innovativ zu blelben, Integrieren wir re-
gelmalig neus Technolegien und Ansatze in
unsere Geschaftsablaufe. So setzen wir bei-
spielsweise auf leistungsfahige CRM-Systerme,
hochwertige Visualisierungen, Videos, profes-
sionelle  Sadal-Media-Préasenzen {Instagram,
Linkedin) sowie digitale Dokumentenverwal-
tung, um Prozesse zu optimieren und den
Service fur ungere Kunden noch effizienter
und angenehmer zu gestalten. Wir bemihen
uns stets, am Puls der Zeit zu sein und neue
Trends frihzeitig zu erkennen und umzuset-
zen. Uns ist es besonders wichtig, Kunden
durch Innovationsbereitschaft und Flexibilitat
nachhaltiz zu Uberzeugen. Ich sehe Verande-
rungen immer als Chance, unseren Service
welter zu verbessern und durch personli-
che Beratung individuell und passgenau auf
Kundenwlnsche einzugehen.

Dabel st es entscheidend, altbekannte
.Best Practices” in diesem anspruchsvollen
Marktumfeld immer wieder kritisch zu hinter-
fragen und sich als Meakler gegebenenfalls neu
aufzustellen. Die Methode des Waorking Back-
wards”, also vom Kundenbedlrfnis ausgehend,

S

gewinnt zunehmend an Bedeutung - Kunden-
orlentierung ist heute wichtiger denn je, ebenso
wie eine klare Sichtharkeit arm Markt. In diesem
Kontext zeigt sich ein Boutique-Unternehrmen
oft besser aufgestellt als GroRunternehmen, da
es sich schneller und flexibler an neue Gege-
benheiten anpassen kann.

Gibt es bestimmte Segmente oder Stadtteile, die in den
letzten Jahren besonders von der positiven Entwicklhing
des Marktes profitiert haben?

CHRISTIAN VON JARTEN Neben den klassischen
Top-Legen wie Harvestehude, Fppendorf, Win-
terhude und den Elbvororten haben in den

letzten Jahren insbesondere Stadttelle wie Ot
tensen, Telle Altonas sowie die HafenCity von
der Marktentwicklung besonders prafitiert.
Diese Stadtteile zeichnen sich durch eine dy-
namische Mischung aus urbaner Lebendigkeit,
vielfaltiger Infrastruktur und hochwertigen
Neubauprojekten aus. Aber auch Viertel, die
fruher nicht im Fokus standen — beispiels-
weise Lokstadt, Niendorf oder einzelne Be-
reiche im ,Speckglrtel” Hamburgs — erleben
derzeit eine Aufwertung. Hier sorgen infra-
strukturelle Investitionen, attraktive Baupro-
Jekte sowie eine wachsende Nachfrage fir
nachhaltig positive Veranderungen. Auch die
OPNV-Anbindungist in diesem Zusammenhang

stets von hoher Relevanz.

Nachhaltigkeit und Energiceffizienz gewinnen zuneh-
mend an Bedeutung Wie stark beeinflussen diese Fakto-
ren heute Kaufentscheidungen, und welche Rolle spielen

sie in Threw eigenen Portfolio?

CHRISTIAN VON JARTEN Die Bedeutung von Nach-
haltigkeit und Energieeffizienz hat in den ver-
gangerien Jahren stark zugenommen und ist
heute oft ein entscheldendes Kaufkriterium.
Immer mehr Kaufer erwarten, dass ihre Im-
mobilie @kologische Standards erflllt, ener-
gieeffizient betrieben werden kann und auch
nachhaltig gebaut wurde.




In der Immobilienbranche sind Vertrauen und Reputa-
tion entscheidend. Wie differenzieren Ste sich von der
Konkurrenz und gewinnen das Vertrauen Ihrer Kunden?

CHRISTIAN YON JARTEN Vertrauen und Reputati-
on bilden fiir mich das Fundament unseres
geschaftlichen Erfelges. Dabel setzen mein
Team und ich bewusst auf persénliche Nahe,
Transparenz und Verlasslichkeit. In einem
Markt, der stets von einem hohen Wettbe-
werbsdruck geprdgt ist, differenzieren wir
uns vor allem durch authentische und per-
sonliche Beratungsleistungen sowie ein
tiefes Verstandnis fur die Bedlrfnisse und
Erwartungen unserer Kunden.

Zudem investieren wir bewusst viel Zeit in die
individuelle Betreuung und eine umfassende
Beratung. Die Qualitdt unserer Leistung ba-
siert zudem auf einer Uberdurchschnittlichen
Marktkenntnis, kontinuierlicher Weiterbildung
und einem exzellenten Netzwerk, das wir Ober
viele |ahre aufgebaut haben. All dies erlaubtes
uns, mafgeschneiderte und qualitativ hoch-
wertige Losungen anzubieten, die flr unsere
Kunden nachhaltigen Mehrwert schaffen und
das Vertrauen langfristig starken.

Viele Makler konzentrieren sich zunehmend auf Ni-
schenmadrkte oder exklusive Lagen. Wie nehmen Sie die-
sen Trend wahy und welche Strategien verfolgen Sie in
Threm Geschift?
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CHRISTIAN YON JARTEN Den Trend zur Spezialisie-
rung auf Nischenmarkte cder exklusive Lagen
nehme ich als sehr positiv und auch notwendig
wahr. Gerade im gehobenen Immobilienseg-
ment ist es unverzichtbar, Uber tiefgehende
Marktkenntnisse und detailliertes Fachwissen
zu verfiigen, um den Ansprlchen anspruchs-
voller Kunden gerecht zu werden. Nicht jeder
kann in hart umkampften Premiummarkten
erfolgreich agieren.

Aus diesem Grund haben wir uns - neben an-
deren Marktsegmenten - auch bewusst auf
exklusive und hochwertige Immeobilien im Pre-
miumbereich spezialisiert. Unsere Strategie
besteht darin, Immobilien in ausgesuchten La-
gen, die hinsichtlich Lagequalitat, Ausstattung
und Potenzial besonders Uberzeugen, sorg-
faltig auszuwadhlen und gezielt anzubieten.
Dabei verfoclgen wir eine klare Fokussierung
auf Qualitat statt Quantitat, um die langfristi-
ge Werthaltigkeit der Objekte sicherzustellen.
Dieser Fokus ermoglicht es uns zudem, durch
gezielte Beratung und detaillierte Markt-
kenntnis einen echten Mehrwert fiir unsere
Kunden zu schaffen.

Die wirtschaftliche Entwicklung Hamburgs sowite die in-
ternationale Vernefzung spielen eine zentrale Rolle fiir
den Immobilienmarkt. Wie beemflussen diese Faktoren
die Nachfrage und Preisentwickinng?

CHRISTIAN YON JARTEN Hamburgs ausgezeich-
nete wirtschaftliche Entwicklung und die
zunehmende internationale Yernetzung be-
einflussen den Immobilienmarkt positiv. Die
Hansestadt ist langst nicht nur regional, son-
dern international ein begehrter Standort
geworden - sowohl| fir grofSe Unternehmen
als auch fUr hechqualifizierte Fach- und Flh-
rungskrafte. Diese Faktoren fihren auch zu
einer stetig steigenden Nachfrage nach be-
zahlbarem Wohnraum. Internationale Kau-
fer und Investoren erkennen Hamburg als
attraktive und sichere Investitionsmoglich-
keit mit hoher Wertstabilitat.

Diese Dynamik tragt dazu bei, dass die Preise
in exklusiven und gefragten Lagen weiterhin
verhaltnismafig stabil bleiben, auch wenn es
hier Preiskorrekturen am Markt gab. Gleichzei-
tig profitieren zunehmend auch angrenzende
oder bisher weniger beachtete Stadtteile von
diesen Entwicklungen - was die Attraktivitat
Hamburgs als Immobilienstandort insgesamt
weiter erhoht. Zugleich bleibt der Mietmarkt
angespannt: Trotz Mietpreisbremse steigen die
Mieten weiter. Verkdufe hingegen ziehen sich
oft, da viele Kdufer angesichts wirtschaftlicher
Unsicherheiten und gestiegener Zinsen zogern
- oder sich Eigentum schlicht nicht mehr leisten
kénnen. Umso wichtiger ist es, den verbleiben-
den Kauferkreis gezielt, individuell und mit ma-

ximaler Expertise zu bedienen.

Christian von Jarten - VON JARTEN & CIE
Alte Rabenstralie 22 - 20148 Hamburg
040 53 73767-0 [ info@vj-cie.de
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JUPITER AWARD 2025

Geflhlt. Gewahlt. Geehrt.

Karoline Herfurth
& Ehemann Christopher Boli

NEEE - uprree

“tyspielfil

Sebastian Bezzel und seine Ehefrau
Johanna Christine Gehlen

- Y J :
Schauspielerin Anna Angelina Wolfers
& RevolverheldsStar Johannes Strate

| S

Judith & Axel Mitberg (Sonderpreis Tatort Legende”}

Grofler Jubel, glanzende Augen und echte
Gansehautmomente im Altonaer Kaiser-
speicher. Der ,Jupiter Award 2025% einer
der bedeutendsten Publikumspreise der
deutschen Film- und Serienlandschaft, wur-
de erneut feierlich verliehen. Vergeben von
TV Spielfilm und dem Filmmagazin Cinema,
das in diesem Jahr sein 50. Jubilaum feiert,
ist der Award etwas ganz Besonderes: Denn
hier entscheidet nicht die Jury, sondern das
Publikum selbst.

Zu den strahlend:

zdhlte lerin,

Karoline Herfurth, «

JEine Million Minuten”
f nicht nur ihre

rd

mten Arbe denke i
likum mitzunehmen, das ist mird

me und
er Max von

Charme einen bleibenden Eindruck beim Pub-
likurmn hinterlie 3.
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URBAN ARCHITECTURE

25 Jahre Klassik
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HAMBURGER .
IMMOBILIENNACHT '

4. HAMBURGER IMMOBILIENNACHT im GRILL ROYAL

Die Hamburger Immobiliennacht ist ein hochkaratiges Branchenevent, bei dem Visionen greifbar und Ge-
sprache bedeutungsvoll werden. Unter dem Motto ,Impulse setzen, Zukunft gestalten” feierte die Szene im
stilvollen GRILL ROYAL Hamburg das Comeback einer der fuhrenden Plattformen der norddeutschen Immo-
bilienwelt. Weniger Biihne, mehr Dialog - ein echter Austausch auf Augenhéhe. Unter den Gasten: Entschei-
der:innen, kreative Képfe, Investoren und Architekt:innen - ein Abend, der nicht nur das Heute spiegelte,
sondern Lust auf das Morgen machte.

Veranstaltet wurde die Nacht von einer Initiative fUhrender Képfe: Dirk Jessen (Forvis Mazars), J6rn Reinecke = OKA ) OK.. |
(FOX Group), Dr. Gianandrea Schmidt, Dr. Sebastian Kuhl, Dr. Christoph Strelczyk, Dr. Friedrich-Carl Freiherr von ‘
Gersdorff (Huth Dietrich Hahn), Christian von Jarten (VON JARTEN & CIE), Ulrike Krages (UK Urban Komfort), Marc

Ihsen von Buchwaldt (C.P.H.), Jan Siemer (SKAI Architekten) sowie Torsten Lietz & Sabine Hupe (WBRE). lhr Ziel: ‘

== ==

Raum fur Gesprache zwischen Wirtschaft, Politik und Vordenker:innen.

M A

= o - A -

‘Marc Thsen von Buchwaldt (C.PH,), Dr. Friedrich-Carl Freiherr von Gersdor{f (Huth Dietrich-Hahn) , Sabine Hupe (WBRE),

Dr: Gianandrea Schmidt (Huth Dietrich Hahn), Martin Gécks (FOX Group), Ulrike Krages (UK Urban Comfort), Jorn Reinecke (FOX Group),
Dr: Sebastian Kiihl (Huth Dietrich Hahn), Christian von Jdrten (VON JARTEN & CIE), Dirk Jessen (Forvis Mazars) und Dr. Christoph Strelczyk (Huth Dietrich Hahn)

David Golla, X .
Melanie Bromeis & Philip Graf zu Castell-Riidenhausen | v 3 ] Philip Leukert, Naomi Sehroder,

Stefan O. Wulff, Sarah Henningsen - Tahnee & Caspar Crasemann
& Kai André Miiller

4 Jorn Reinecke,
Stephanie Goseke Eberhard & Micaela

& Daniela Rasel Perner-Hofmann Marc Ihsen von Buchwaldt,

Sabine Hupe & Lars Bollensen

.. Jessica Techert Susanne Liss & Deana Olaf Drossert &
Elif & Nasim Amini & Cécile Isabelle von Ahlen Leann Reinecke JoachimwSehmidt-Mertens Ulrike Krages und Alena Gerber






